PRESSEMITTEILUNG ZUR SOFORTIGEN VEROFFENTLICHUNG

Veroffentlicht November 2008

™ Einkaufspartner-Dialog im Seedamm Plaza
BOD@WOI Wo sich die Schweizer Bodenbelagsindustrie und der Fachhandel trifft

Bereits im siebten Jahr fand am 7. November 2008 die Herbstversammlung der
Einkaufspartner AG, einer der fihrenden Einkaufsgruppen der Schweiz, im renommierten
Seedamm Plaza in Pfaffikon, Schwyz, statt. Mit dem ,Dialog” verfolgen die Veranstalter vor
allem ein Ziel: Sie wollen eine Plattform zum Meinungs- und Erfahrungsaustausch zwischen
Mitgliedern und Lieferanten bieten.

Die Idee scheint Erfolg zu haben, denn mittlerweile gilt dieser ,Einkaufspartner-Dialog” in der
Branche schon als lieb gewonnene Tradition, die jedes Jahr mit Spannung erwartet wird und
mit interessanten Themen, die bewegen, immer mehr Fachleute aus der Bodenbelags-
industrie an den oberen Zirichsee kommen lasst.

In der entspannten Atmosphare des wunderschdon gelegenen Event- und Kongresshotels
referieren hochkaratige Personlichkeiten und Fachleute zu den verschiedensten Themen. Die
Bandbreite reicht von Verkaufsschulungen mit vielen Praxistipps Uber die Parallelen von
~Spitzenleistungen im Sport und Wirtschaft* in 2007 bis hin zum diesjahrigen Prasentations-
highlight von Pietro Sassi.

Sassi, weithin Uber die Grenzen bekannter Experte in Kdrpersprache, betreut als selbst-
standiger Coach und Trainer Firmen, Verkaufsteams und Einzelpersonen. Der prominente
Entertainer war dieses Jahr der Star-Referent des Einkaufspartner-Dialogs. Exklusiv fir die
Mitglieder der Einkaufsgruppe prasentierte er auf sehr unterhaltsame und praxisnahe Weise
hautnahe Einblicke in die Korpersprache und Gestik und entschliisselte somit manche
Gedanken und Absichten, die hinter unserer meist unbewussten Kérpersprache stehen. Diese
zu verstehen und richtig zu deuten kann ein unschéatzbarer Vorteil in Verhandlungen aber
auch im Privatleben sein, denn Menschenkenntnis bereichert jede zwischenmenschliche
Begegnung.

Bei bester Stimmung und einem gemutlichen Abendessen aus der preisgekronten Kiche des
Seedamm Plaza fanden die Uber 130 Teilnehmer dariber hinaus viel Zeit zum intensiven
Networking und Gedankenaustausch, der auch nach offiziellem Veranstaltungsende in den
verschiedenen Locations des Seedamm Plaza seine Fortsetzung fand.
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Pietro Sassi

Seit ihrer Griindung durch Experten des bodenlegenden Fachhandwerks 1998 hat sich die Einkaufspartner AG zu
einer der flihrenden Einkaufsgruppen der Schweiz entwickelt und bietet ihren Mitgliedern direkten Zugang zu
namhaften Herstellern. Die stetig wachsende Zahl von Mitgliedsunternehmen und Partnerlieferanten in der ganzen
Schweiz gibt dem umfassenden Konzept dieser Gruppe Recht. Dieses bietet nicht nur giinstige Konditionen
sondern mit der Eigenmarke BoDeWo Private Label Produkte der besten Hersteller aus den Bereichen Boden,
Dekoration und Wohnen, die exklusiv den Mitgliedern vorbehalten sind. Das Portfolio der Produkte wird laufend
den Kundenbedurfnissen angepasst bzw. erweitert und durch permanente Qualitatskontrollen auf hohem Standard
gehalten. Ein zielgerichtetes Dienstleistungsportfolio und die Vermittlung von Fachinformationen runden das
Angebot der Einkaufspartner AG ab.

Bild- und Textdaten sowie ergédnzende Informationen erhalten Sie bei:

Janine Heberle
E-Mail janine.heberle@einkaufspartner.ch
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