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Plan B – Le défi de l’avenir. Telle était la devise de l’évé-
nement de cette année. Einkaufspartner SA a encore une 
fois réussi à gagner trois personnalités passionnantes en 
tant que conférenciers. Avec un privilège et probablement 
une certaine fierté le groupe d’achat Einkaufspartner 
peux revendiquer avoir la capacité d’organiser l’un des 
plus grands évènements individuels. Plus de 170 experts 
très intéressés et de bonne humeur y ont participé.

Nos dirigeants d’aujourd’hui ont besoin de la philoso­
phie d’hier, associée à la science et à la technologie 
de demain Sous cette idée principale que le premier 
conférencier Anders Indset a commencé sa présenta-
tion. Anders Indset est l’un des principaux philosophes 
économiques et ouvre une nouvelle perspective sur 
"l’art de penser". En alliant la philosophie du passé à 
la technologie et à la science de demain, il a montré 
comment maîtriser le XXIe siècle. En se basant sur ses 
10 postulats de changement, il a expliqué comment 
gérer l’évolution rapide de notre temps. Le Norvégien de 
naissance, qui vit actuellement à Frankfurt, a présenté 
diverses thèses ou plutôt des constatations, telles que 
par exemple comme dans la colonne de droite.

De telles thèses et d’autres, qui n’étaient pas faciles à 
comprendre pour certains auditeurs, ont suscité des dis-
cussions animées. L’auteur, et probablement beaucoup 

Plan B – Herausforderung Zukunft. Unter diesem Motto 
stand der diesjährige Bodewo-Anlass. Und es ist der 
Einkaufspartner AG einmal mehr gelungen, wiederum 
drei spannende Persönlichkeiten als Gastredner gewin-
nen zu können. Mit Recht und wohl auch etwas Stolz 
darf die Einkaufspartner für sich in Anspruch nehmen, 
einer der grössten Einzelanlässe organisieren zu können, 
denn wiederum erschienen über 170 gutgelaunte und 
hoch interessierte Fachpersonen an diesem Anlass.

Unsere Führungskräfte von heute brauchen die Philoso­
phie von gestern, gepaart mit der Wissenschaft und der 
Technologie von morgen. Unter diesem Leitgedanken 
startete der erste Redner in der Person von Anders Ind-
set sein Referat. Anders Indset ist einer der führenden 
Wirtschaftsphilosophen und eröffnet eine neue Sichtwei-
se auf die «Kunst des Denkens». Indem er die Philoso-
phie der Vergangenheit mit der Technologie und Wissen-
schaft von morgen zusammenbringt, zeigte er auf, wie 
man das 21. Jahrhundert meistern kann. Anhand seiner 
zehn Postulate des Wandels erklärte er, wie man mit 
unserer schnelllebigen Zeit umgehen kann. Der gebürti-
ge Norweger, derzeit in Frankfurt wohnhaft, präsentierte 
verschiedene Thesen oder vielmehr Feststellungen, wie 
beispielsweise die nebenstehenden.

Solche und weitere Thesen, die wohl für manch einen 
der Zuhörer nicht ganz einfach zu verstehen waren, 
verleiteten zu angeregten Diskussionen. Die erwähnten 
Thesen des Anders Indset betrachtet der Schreibende, 
und wohl auch viele Anwesende im Saal, durchaus etwas 
kritisch. Oder kennen Sie jemanden, der nie gestorben 
ist? Warum soll Nationalismus nicht funktionieren, wenn 
doch die Schweiz, trotz ihrer direkten Demokratie und 
ihres Protektionismusses, eines der reichsten Länder 
ist? Ja, hinterfragen und diskutieren sei an dieser Stelle 
durchaus erlaubt.

Nichts überzeugt Menschen mehr als die eigene Be­
geisterung. Mit diesem Glaubenssatz für Unternehmer 
begann die aus dem Iran stammende Masha Amou-
dadashi ihr Referat. Einen Beruf lernt fast jeder. Doch 
manche werden mit einer Berufung geboren. So wie 
Mahsa Amoudadashi. Leidenschaftlich und engagiert 
zeigt sie Menschen, wie man begeistert und andere 
mitreisst. Sie mag kreatives Chaos, aber ihre Message 
ist klar: Arbeitszeit ist Lebenszeit – und die sollte nie-
mand verschwenden. Masha Amoudadashi war die erste 
Herzlichkeitsbeauftrage in einem Unternehmen. Freilich 
erklärte sie klar, dass man niemanden dazu zwingen 
kann, herzlich zu sein, doch es bedarf auch keiner spezi-
ellen Intelligenz dazu. Doch sie findet, etwas mehr Herz-
lichkeit würde vielen Menschen nicht schaden, denn wir 

leben in einer Jammer-/Meckerer-Gesellschaft, obwohl 
es uns sehr gut geht. Ihre Stufen der Wertschätzung 
sind Aufmerksamkeit, Respekt, Höflichkeit, Toleranz und 
Empathie. Die herzliche junge Frau, die vor Ausstrahlung 
und Begeisterung nur so strotzt, kam überaus sympa-
thisch beim Publikum an. Doch sie ist auch realistisch 
und erläuterte in ihrem Referat, dass man Menschen 
nichts vorschreiben kann, was man selbst nicht vorlebt. 
Und sie erwähnte keck: «Für Menschen mit einer negati-
ven Geisteshaltung setze ich mich nicht gerne ein.»

Das Leben ist viel zu wichtig, um es ernst zu nehmen. 
Das spricht ausgerechnet ein Arzt namens Dr. Roman 
Szeliga aus. Der österreichische Facharzt für Inne-
re Medizin hat vor etwa 20 Jahren die Klinik Clowns 
gegründet, welche kranke Kinder in Spitälern etwas 
aufmuntern. Er war sozusagen der erste Klinik-Clown 
in Europa. Er ist überzeugt, dass humorvolle Menschen 
sieben Jahre gesünder älter werden. Nach seiner These 
bringt eine Minute lachen 20 Minuten Lebensverlänge-
rung. Das Lachen miteinander fördere Vertrauen und die 
Leistungsbereitschaft. Wer lacht, merkt sich Dinge bes-
ser. Und: Ein Lachen ist gratis, aber nie umsonst.

Freude im Business, eine kreative, wertschätzende Kom-
munikation, wertvolle Impulse für Verkauf und Selbstma-
nagement – die Klammer, die das zusammenhält, ist der 
Humor. Roman Szeliga versteht es, charmant und doch 
professionell, die wesentlichen Dinge auf den Punkt 
zu bringen. Er nennt sich selbst sportlicher Koch und 
kochender Sportler, ist geradezu ein Energiebündel, eine 
Frohnatur und natürlich ein perfekter Humorbotschafter.

Alle drei Gastredner verzückten einmal mehr das inte-
ressierte Publikum aus der Bodenbelagsbranche. Die 
Macher der Einkaufspartner AG haben es einmal mehr 
verstanden, drei äusserst spannende und nicht all-
tägliche Menschen auf die Bühne zu bringen, welche 
nicht immer ganz ernstzunehmende und durchaus auch 
humorvolle Geschichten zu erzählen wussten. 

d’autres personnes présentes dans la salle, ont un point 
de vue quelque peu critique sur les thèses d’Anders 
Indset mentionnées ci-dessus. Ou connaissez-vous 
quelqu’un qui n’est jamais mort? Pourquoi le nationa-
lisme ne fonctionnerait-il pas alors que la Suisse, malgré 
sa démocratie directe et son protectionnisme, est l’un 
des pays les plus riches? Oui, à cette occasion, il est 
permis d’interroger et de discuter.

Rien ne convainc plus les gens que leur propre enthou­
siasme. Masha Amoudadashi, qui vient d’Iran, a com-
mencé son exposé par cette doctrine. Presque tout le 
monde apprend un métier. Mais certains naissent avec 
une vocation. Comme Mahsa Amoudadashi. Passionnée 
et engagée, elle montre aux gens comment passionner 
et enthousiasmer les autres. Elle aime le chaos créatif, 
mais son message est clair: le temps de travail, c’est 
la vie – et personne ne devrait le gaspiller. Elle a été la 
première personne dans une entreprise mandatée pour 
la cordialité. Elle a expliqué clairement qu’on ne peut 
forcer personne à être cordial, et qu’aucune intelligence 
spéciale n’est nécessaire non plus. Mais elle pense qu’un 
peu plus de cordialité ne ferait pas de mal à beaucoup 
de gens, parce que nous vivons dans une société qui 
se plaint, bien que ce soit très bon pour nous. La jeune 
femme cordiale, qui déborde de charisme, a été très 
bien accueillie par le public. Mais elle est aussi réaliste 
et a expliqué dans son exposé que vous ne pouvez pas 
imposer aux gens ce que vous ne faites pas vous-même. 
Et elle a dit avec audace: «Je n’aime pas avoir affaire à 
des gens qui ont une manière de penser négative.»

17. «Dialog» Einkaufspartner AG

Haben Sie  
einen «Plan B»?

17ème «Dialog» Einkaufspartner SA

Avez-vous un «Plan B»?

Bereits zum 17. Mal in Folge führte die 
Einkaufsgruppe Einkaufspartner AG  
(Bodewo) ihren vielbeachteten Anlass  
«Dialog» im Hotel Seedamm Plaza in  
Pfäffikon SZ durch. Und sie strömten  
einmal mehr in Scharen herbei, Boden- 
Parkettleger, Innendekorateure und  
viele einschlägig bekannte Lieferanten.

Pour la 17e fois consécutive, le groupe 
d’achat Einkaufspartner SA (Bodewo) 
a organisé son événement très réputé 
«Dialogue» à l’hôtel Seedamm Plaza  
de Pfäffikon SZ. Et une fois de plus,  
ils ont afflué en masse, des poseurs de 
sol-parquet, des décorateurs d’inté-
rieur et, bien sûr, de nombreux fournis-
seurs renommés.

«Ein 2-Bein sitzt auf 
einem 3-Bein und isst 
ein 1-Bein. Da kommt 
ein 4-Bein und nimmt 

dem 2-Bein das 1-Bein 
weg. Darauf nimmt 

das 2-Bein das 3-Bein 
und schlägt das 4-Bein 

in die Flucht».

Alles verstanden?  
Aber sicher doch!

«Wir brauchen eine  
subjektive, validierte 

Weltanschauung»

«Noch nie war der 
Abstand von 60-  

zu 20-Jährigen so  
gross wie heute»

«Noch nie starben  
so wenige Menschen  

wie heute»

«Nationalismus  
funktioniert nicht, da 
heute alles global ist»

«Nous avons besoin  
d’une vision du monde 
subjective et validée»

«Jamais auparavant 
l’écart de 60 à 20 ans  
n’a été aussi grand 
qu’aujourd’hui»

«Jamais si peu de  
gens n’étaient morts 
qu’aujourd’hui»

«Le nationalisme  
ne fonctionne pas,  
car aujourd’hui  
tout est mondial»

«Un 2-jambes est assis 
sur un 3-jambes et 
mange un 1-jambe. 
Là vient un 4-jambes 
et prend le 1-jambes 
du 2-jambes. Puis le 
2-jambe prend le 3-jam-
be et frappe alors le 
4-jambe en vol».

Tout compris?  
Bien sûr que oui!

La vie est beaucoup trop importante pour être prise au 
sérieux. C’est ce que dit un médecin nommé Dr Roman 
Szeliga. Le spécialiste autrichien de la médecine interne 
a fondé il y a une vingtaine d’années les Clinic Clowns, 
qui réconforter les enfants malades dans les hôpitaux. 
Pour ainsi dire, c’était le premier clown-clinique en 
Europe. Il est convaincu que les gens humoristiques 
seront en meilleure santé pendant sept ans. Selon sa 
thèse, une minute de rire apporte 20 minutes de prolon-
gation de vie. Rire ensemble favorise la confiance et la 
motivation. Celui qui rit se souviendra mieux des choses. 
Et: un rire est gratuit, mais jamais en vain.

Joie dans les affaires, communication créative et respec-
tueuse, impulsions précieuses pour les ventes et l’auto-
gestion – entre parenthèses, l’humour est la cohésion de 
tout ça. Roman Szeliga sait mettre en valeur l’essentiel, 
avec charme et professionnalisme à la fois. Il se nomme 
lui-même un cuisinier sportif et sportif bouillant, c’est 
un faisceau d’énergie, une nature joyeuse et bien sûr un 
parfait ambassadeur de l’humour.

Les trois conférenciers invités ont encore une fois 
enchanté le public intéressé de la branche des revête-
ments de sol. Les créateurs d’Einkaufspartner SA ont 
une fois de plus réussi à amener sur scène trois per-
sonnes extrêmement passionnantes et pas ordinaires, 
qui n’ont pas toujours été capables de raconter des  
histoires sérieuses et pleines d’humour. 


